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WPROWADZENIE

Cel e-booka

Wyjasnienie, dlaczego stworzyliSmy ten przewodnik

Stworzylismy ten e-book, aby pomaoc osobom pragnacym uzyskac kredyt hipoteczny przejsc przez
skomplikowany i czesto frustrujacy proces aplikacyjny. Kredyt hipoteczny to jedno z najwiekszych zobo-
wigzan finansowych, jakie wiekszos¢ ludzi podejmuje w swoim zyciu, a zwigzane z nim wyzwania moga
by¢ przyttaczajace. Naszym celem jest dostarczenie czytelnikom kompleksowego zrédta informacji,

ktore:

« Ulatwi zrozumienie procesu kredytowego: Dzieki szczegdtowym wyjasnieniom krok po kroku, czy-

telnicy beda wiedzieli, czego sie spodziewac¢ na kazdym etapie.

+ Zminimalizuje stres i niepewnosé: Wyposazymy czytelnikéw w wiedze potrzebna do podejmowa-
nia Swiadomych decyzji, co pomoze zredukowac stres i obawy zwigzane z kredytem hipotecznym.

« Zwiekszy szanse na uzyskanie korzystnego kredytu: Dzieki praktycznym wskazéwkom i poradom,
czytelnicy beda lepiej przygotowani do negocjacji z bankami i wyboru najlepszych ofert kredytowych.

Krétkie wprowadzenie do koncepcji ,,Kredytowego Partnera”

Wierzymy, ze kluczem do sukcesu w uzyskaniu kredytu hipotecznego jest posiadanie odpowiedniego
wsparcia. Stad nasza koncepcja ,Kredytowego Partnera”. Kredytowy Partner to unikalne potaczenie

trzech rol:

Pracownik banku: Specjalista, ktory zna procedury, wymogi i produkty bankowe od podszewki. Jego
wiedza techniczna i doswiadczenie sg nieocenione w procesie aplikacyjnym.

Przyjaciel: Osoba, ktéra oferuje zaufanie, wsparcie emocjonalne i osobiste zaangazowanie. Pomaga

przezwyciezyc stres i watpliwosci, dodajac otuchy na kazdym etapie.

Posrednik kredytowy: Profesjonalista, ktéry zna rynek kredytowy, potrafi poréwnac oferty i negocjo-
wac warunki w imieniu klienta. Jego obiektywne spojrzenie i strategiczne podejscie moga zaoszczedzic
klientowi czas i pienigdze.

W naszym e-booku, Kredytowy Partner bedzie przewodnikiem, ktéry poprowadzi czytelnikéw przez
kazdy aspekt procesu kredytowego, zapewniajac kompleksowe wsparcie, doradztwo i praktyczne wska-
z6wki. Dzieki temu, czytelnicy beda mogli podejs¢ do kredytu hipotecznego z wieksza pewnoscia siebie i
lepszymi rezultatami.
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Dlaczego warto przeczytac ten e-book

Korzysci dla czytelnikéw.

1. Kompleksowa wiedza w jednym miejscu: Ten e-book to skarbnica wiedzy na temat kredytow
hipotecznych, gromadzaca wszystkie niezbedne informacje w jednym, tatwo dostepnym miejscu.
Czytelnicy nie musza przeszukiwac internetu ani siegac po rézne zrodta — wszystko, czego potrzebuja,

zZnajda tutaj.

2. Praktyczne wskazéwki i porady: Oferujemy konkretne, praktyczne porady, ktére czytelnicy moga
natychmiast zastosowac w swoim procesie aplikacyjnym. Dzieki temu beda lepiej przygotowani do

rozmow z bankami i posrednikami kredytowymi.

3. Redukcja stresu i niepewnosci: Proces ubiegania sie o kredyt hipoteczny moze by¢ stresujacy i
peten niepewnosci. Nasz e-book dostarcza narzedzi i strategii, ktére pomoga czytelnikom zminimali-

zowac stres i podejs¢ do procesu z wiekszg pewnoscig siebie.

4. Zwiekszenie szans na uzyskanie korzystnych warunkéw kredytowych: Dzieki naszej szczegdto-
wej analizie i wskazowkom dotyczacym negocjacji, czytelnicy beda mogli wywalczy¢ lepsze warunki

kredytowe, co przetozy sie na mniejsze koszty w dtuzszej perspektywie.

5. Wsparcie na kazdym etapie: E-book petni role przewodnika, ktéry towarzyszy czytelnikom na kaz-
dym etapie procesu, od przygotowania dokumentéw po finalizacje umowy kredytowej. Dzieki temu

nikt nie poczuje sie zagubiony czy pozostawiony sam sobie.




Jak e-book pomoze w procesie uzyskiwania kredytu hipotecznego

1.

Przygotowanie do procesu aplikacyjnego: Nasz e-book wyjasnia, jakie dokumenty sg potrzebne i
jak je przygotowac, co znaczaco przyspieszy i uprosci proces aplikacyjny. Czytelnicy dowiedzg sie, jak

obliczy¢ swojg zdolnos¢ kredytowa i jakie czynniki moga na nig wptywac.

Wybér najlepszego kredytu: Porownywanie ofert kredytowych moze by¢ skomplikowane, ale dzieki
naszym wskazéwkom, czytelnicy dowiedza sig, na co zwracac¢ uwage i jak dokonac najlepszego wy-
boru. Przedstawimy rézne rodzaje kredytdw hipotecznych, ich zalety i wady oraz strategie negocja-

cyjne.

Skuteczne zarzadzanie kosztami: E-book zawiera szczegdtowe informacje na temat ukrytych kosz-
tow kredytu hipotecznego i sposobdw na ich minimalizacje. Podpowiadamy, jak negocjowac prowi-

Zje, optaty i inne dodatkowe koszty, aby zredukowa¢ catkowity koszt kredytu.

Radzenie sobie ze zmiennymi stopami procentowymi: Wyjasniamy, jak dziataja zmienne stopy pro-
centowe i jak przygotowac sie na ewentualne zmiany. Czytelnicy dowiedzg sie, jakie strategie moga
zastosowac, aby zabezpieczyc sie przed wzrostem stop procentowych.

Profesjonalne wsparcie i doradztwo: Wprowadzamy koncepcje Kredytowego Partnera, ktéry taczy
wiedze pracownika banku, zaufanie przyjaciela i doswiadczenie posrednika kredytowego. Czytelnicy
dowiedza sig, jak znalez¢ takiego partnera i jak korzystac z jego wsparcia, aby uzyskac najlepsze moz-

liwe warunki kredytowe.

Podsumowujac, nasz e-book to niezastgpione narzedzie dla kazdego, kto chce skutecznie i bezstresowo

przejs¢ przez proces uzyskiwania kredytu hipotecznego. Dzieki niemu czytelnicy beda lepiej przygotowa-

ni, bardziej Swiadomi i pewni siebie w podejmowaniu waznych decyzji finansowych.




1 ROZDZIAL

PRZYGOTOWANIE
DO KREDYTU HIPOTECZNEGO

Zrozumienie swojej zdolnosci kredytowej
Jak obliczy¢ swoja zdolnosé kredytowa
Definicja zdolnosci kredytowej: Zdolnos$¢ kredytowa to maksymalna kwota, jaka bank jest gotéw po-

zyczy¢ klientowi na zakup nieruchomosci. Jest to kluczowy wskaznik, na podstawie ktérego bank ocenia

ryzyko udzielenia kredytu.

Krok po kroku do obliczenia zdolnosci kredytowej:

Zdolnos¢ kredytowa to maksymalna kwota, jaka bank jest gotdw pozyczy¢ klientowi na zakup nierucho-
mosci. Jest to kluczowy wskaznik, na podstawie ktérego bank ocenia ryzyko udzielenia kredytu.

1. Obliczenie miesiecznych dochodéw: Zsumowanie wszystkich dochoddéw, w tym wynagrodzen,

dochodéw z dziatalnosci gospodarczej, najmu nieruchomosci oraz innych zréodet.

2. Obliczenie miesiecznych zobowigzan: Uwzglednienie wszystkich miesiecznych wydatkow, takich

jak inne kredyty, karty kredytowe, alimenty, state rachunki i koszty zycia.

3. Obliczenie wskaznika DTI (Debt-to-Income): Podzielenie catkowitych miesiecznych zobowigzan
przez catkowite miesieczne dochody. Wiekszos¢ bankdow preferuje wskaznik DTl ponizej 40%.
Szacowanie maksymalnej raty kredytu: Ustalanie maksymalnej raty kredytu, ktérag mozna sobie po-

zwoli¢, uwzgledniajac DTl i pozostawiajac margines na inne wydatki.

4. Kalkulatory zdolnosci kredytowej: Przedstawienie przyktadowych kalkulatorow dostepnych online,

ktore moga pomaoc w obliczeniu zdolnosci kredytowe;.




Czynniki wplywajace na zdolnos¢ kredytowa

1.

Dochody: Wysokosc i stabilnos¢ dochoddéw sg kluczowe. Banki preferuja state dochody z umowy o

prace na czas nieokreslony.

Wydatki: Im nizsze miesieczne wydatki i zobowiagzania, tym wyzsza zdolnos¢ kredytowa.
Historia kredytowa: Regularne i terminowe spfacanie wczesniejszych zobowiazan buduje pozytywna
historie kredytowa, co zwieksza zdolnos¢ kredytowa.

Wskaznik DTI: Nizszy wskaznik DTl wskazuje na mniejsze obcigzenie dtugami i wieksza zdolnos¢ kre-

dytowa.

Osobiste oszczednosci: Wktad wiasny oraz posiadane oszczednosci pokazuja bankowi, ze klient jest
finansowo odpowiedzialny.

Rodzaj zatrudnienia: State zatrudnienie na umowe o prace jest bardziej preferowane niz samoza-

trudnienie lub umowy o dzieto/zlecenie.

Liczba oséb na utrzymaniu: Wieksza liczba oséb na utrzymaniu moze obniza¢ zdolnos¢ kredytowa
ze wzgledu na wyzsze koszty utrzymania.

Dokumentacja - co jest potrzebne?

Dokumenty tozsamosci:
Dowdd osobisty
Paszport (jesli wymagany)

Zaswiadczenia o dochodach:

Zaswiadczenie o zatrudnieniu i dochodach od pracodawcy
Ostatnie trzy odcinki wynagrodzen

Deklaracje podatkowe (PIT) za ostatnie dwa lata

Dokumenty finansowe:
Wyciagi bankowe z ostatnich trzech do szesciu miesiecy

Umowy kredytowe i harmmonogramy spfat innych zobowigzan

Dokumenty dotyczace nieruchomosci:
Umowa przedwstepna zakupu nieruchomosci
Wycena nieruchomosci (jesli posiadana)

Ksiega wieczysta nieruchomosci

Inne dokumenty:
Zaswiadczenie o niezaleganiu z podatkami z Urzedu Skarbowego
Zaswiadczenie o niezaleganiu z optatami z ZUS (dla oséb prowadzacych dziatalnos¢ gospodarcza)




Jak przygotowac¢ dokumenty

1. Organizacja dokumentéw:
Zgromadzenie wszystkich niezbednych dokumentéw i uporzadkowanie ich w logiczny sposdb, na

przyktad w segregatorze lub folderze.

2. Kopie i oryginaty:
Przygotowanie kopii wszystkich dokumentéw oraz posiadanie oryginatéw do wgladu
podczas wizyty w banku.

3. Sprawdzenie waznosci dokumentow:
Upewnienie sie, ze wszystkie dokumenty sg aktualne i wazne. Niezaktualizowane dokumenty moga
opdéznic proces aplikacyjny.

4. Weryfikacja danych:
Doktadne sprawdzenie, czy wszystkie informacje na dokumentach sg poprawne i spdjne. Btedy

moga prowadzi¢ do odrzucenia wniosku.

5. Skonsultowanie sie z doradca kredytowym:
Skorzystanie z pomocy doradcy kredytowego, ktéry moze pomadc w przygotowaniu dokumentdw i

upewnic sie, ze wszystko jest kompletne.




Il ROZDZIAL

WYBOR ODPOWIEDNIEGO KREDYTU

Rodzaje kredytéw hipotecznych

Kredyty o statej i zmiennej stopie procentowej

1.

Kredyt o statej stopie procentowej:

Opis: Stopa procentowa jest ustalona na caty okres kredytowania lub na jego czes¢ (np. 5,10, 15 lat).
Rata kredytu pozostaje stata niezaleznie od zmian na rynku.

Zalety:

Stabilnos¢ i przewidywalnos¢ rat.

Ochrona przed podwyzkami stép procentowych.

Wady:

Moze by¢ wyzsza niz zmienna stopa w momencie podpisywania umowy.

Ograniczona elastycznos¢ w przypadku spadku stép procentowych.

Kredyt o zmiennej stopie procentowej:

Opis: Stopa procentowa moze sie zmienia¢ w zaleznosci od sytuacji na rynku finansowym. Rata
kredytu moze sie zwigekszac lub zmniejszac.

Zalety:

Potencjalnie nizsza stopa procentowa na poczatku kredytowania.

Mozliwos¢ skorzystania na spadku stép procentowych.

Wady:

Ryzyko wzrostu rat w przypadku podwyzki stép procentowych.

Trudnos¢ w przewidywaniu przysztych wydatkow.




Kredyt w walucie lokalnej:

Kredyt w walucie lokalnej

Opis: Kredyt denominowany w walucie lokalnej, np. PLN.

Zalety:

Brak ryzyka kursowego.

tatwiejsze do zarzadzania dla oséb otrzymujacych dochody w tej samej walucie.
Wady:

Moze mieé wyzsza stope procentowa w poréwnaniu do niektérych walut obcych.

Kredyt w walucie obcej:

Opis: Kredyt denominowany w walucie obcej, np. EUR, CHF, USD.

Zalety:

Potencjalnie nizsze oprocentowanie.

Wady:

Ryzyko kursowe - zmiany kurséw walut moga znacznie zwiekszy¢ koszty kredytu.
Czesto bardziej skomplikowany proces aplikacyjny i wieksze wymagania od banku.




Poréwnanie ofert kredytowych
Jak analizowac i poréwnywacé oferty réznych bankéw

1. Oprocentowanie nominalne i rzeczywiste:
Oprocentowanie nominalne: Stopa procentowa podana przez bank.
Rzeczywista roczna stopa oprocentowania (RRSO): Uwzglednia wszystkie koszty kredytu, w tym
prowizje, ubezpieczenia i inne optaty.
2. Koszty dodatkowe:
Prowizje: Opfaty za udzielenie kredytu, czasami mozna je negocjowac.
Ubezpieczenia: Ubezpieczenia nieruchomosci, na zycie lub od utraty pracy.
Optaty administracyjne: Koszty zwigzane z procesowaniem whniosku, wyceng nieruchomosci itp.

3. Warunki sptaty:

Elastycznosé: Mozliwose wezesniejszej sptaty kredytu bez dodatkowych kosztéw.
Okres kredytowania: Dtugo$¢ trwania kredytu i wptyw na wysokos¢ rat.

4. Opinie i reputacja banku:

Obstuga klienta: Jakosc obstugi, tatwosé komunikacji i wsparcia.
Warunki umowy: Przejrzystosc¢ i zrozumiatos¢ warunkow kredytowych.
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Narzedzia i zasoby do poréwnania kredytéw

1. Kalkulatory kredytowe online:
Narzedzia pozwalajace na szybkie obliczenie szacunkowych rat kredytu, RRSO i innych kosztow.

Przyktady: Bankier.pl, Comperia.pl, TotalMoney.pl.

2. Poréwnywarki ofert kredytowych:
Strony internetowe, ktdre zbieraja i poréwnuja oferty réznych bankdw w jednym miejscu.
Przyktady: Comperia.pl, TotalMoney.pl, Rankomat.pl.

3. Ranking kredytéw hipotecznych:
Aktualizowane rankingi najlepszych ofert kredytéw hipotecznych dostepne na portalach
finansowych.
Przyktady: Money.pl, Bankier.pl.

4. Konsultacje z doradcami kredytowymi:
Profesjonalni doradcy mogag pomaéc w analizie i porownaniu ofert, uwzgledniajac indywidualne

potrzeby i sytuacje finansowa klienta.

Korzysci z doradztwa: Indywidualne podejscie, doswiadczenie, mozliwos¢ negocjacji lepszych wa-

runkow.




Il ROZDZIAL

PROCES APLIKACYJNY

Krok po kroku przez proces aplikacyjny

Od ztozenia wniosku po zatwierdzenie kredytu

1. Przygotowanie dokumentéw:
Zebranie wszystkich wymaganych dokumentéw (omdwione w Rozdziale 1).
Sprawdzenie ich kompletnosci i poprawnosci.

2. Zlozenie wniosku:
Wypetnienie formularza aplikacyjnego, ktéry mozna pobrac ze strony internetowej banku lub otrzy-
mac bezposrednio w placéwce.

Dotaczenie wszystkich wymaganych dokumentéw.

3. Wstepna ocena zdolnosci kredytowej:
Bank przeprowadza wstepna ocene zdolnosci kredytowej na podstawie dostarczonych dokumentow.
Mozliwe jest otrzymanie wstepnej decyzji kredytowej w ciggu kilku dni.

4. Wycena nieruchomosci:
Bank zleca wycene nieruchomosci, ktdrg chce sie kupi¢. Wycena jest przeprowadzana przez rze-
czoznawce majatkowego.

Koszty wyceny zazwyczaj ponosi wnioskodawca.

5. Analiza kredytowa:
Bank doktadnie analizuje sytuacje finansowa wnioskodawcy, historie kredytowa i wartosc nierucho-

mosci.Moze to potrwac od kilku dni do kilku tygodni.

6. Decyzja kredytowa:
Bank podejmuje decyzje o przyznaniu kredytu lub jego odmowie.
W przypadku pozytywnej decyzji, bank przedstawia warunki umowy kredytowej.

7. Podpisanie umowy kredytowej:
Doktadne zapoznanie sie z warunkami umowy kredytowej.

Podpisanie umowy w obecnosci przedstawiciela banku.

8. Wyptata kredytu:
Po podpisaniu umowy bank przystepuje do wyptaty srodkoéw.

Srodki sg zazwyczaj przekazywane bezposérednio na konto sprzedajgcego nieruchomosg.
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Czego unikaé podczas procesu aplikacyjnego

1. Niedokfadne lub nieprawdziwe informacje we wniosku:
Btad: Podanie nieprawdziwych informacji lub pominiecie waznych danych.
Jak unikac: Zawsze podawaj doktadne i petne informacje. Sprawdz dwukrotnie wszystkie dane

przed ztozeniem wniosku.

2. Brak wymaganych dokumentéw:
Btad: Nieztozenie wszystkich wymaganych dokumentow.
Jak unikaé: Sprawdz liste wymaganych dokumentéw i upewnij sie, ze wszystko jest kompletne. Sko-
rzystaj z listy kontrolnej, aby niczego nie pominac.

3. Zmiana sytuacji finansowej w trakcie procesu:
Btad: Zacigganie nowych zobowigzan finansowych lub zmiana pracy podczas procesu aplikacyjnego.
Jak unikaé: Unikaj zaciggania nowych kredytow, duzych zakupdw na raty lub zmiany zatrudnienia az

do finalizacji kredytu.

4. Niezrozumienie warunkéw umowy:
Btad: Podpisanie umowy bez petnego zrozumienia jej warunkow.
Jak unika¢: Dokfadnie przeczytaj umowe kredytowa i popro$ doradce bankowego o wyjasnienie

wszelkich niejasnosci. Jesli to konieczne, skonsultuj sie z prawnikiem.

5. Brak komunikacji z bankiem:
Btad: Niezgtaszanie bankowi zmian w sytuacji finansowej lub problemoéw z dokumentami.
Jak unikac: Utrzymuj regularny kontakt z doradca kredytowym i informuj bank o wszelkich istotnych

zmianach.

6. Nieprzestrzeganie terminéw:
Btad: Nieprzestrzeganie terminéw zwigzanych z dostarczaniem dokumentéw lub podpisaniem
umowy.
Jak unikac: Prowadz kalendarz i pilnuj wszystkich termindéw zwigzanych z procesem kredytowym.

7. Zbyt maty wktad wiasny:
Btad: Niewystarczajacy wktad wiasny, co moze wptynac na decyzje banku.
Jak unikaé: Upewnij sie, ze masz wystarczajacy wkiad wiasny zgodnie z wymaganiami banku. Roz-

waz zwiekszenie oszczednosci przed ztozeniem wniosku.

8. Zignorowanie dodatkowych kosztéw:
Btad: Niedoszacowanie dodatkowych kosztéw zwigzanych z kredytem, takich jak prowizje, ubezpie-
czenia czy optaty notarialne.
Jak unikaé: Sporzadz petny budzet uwzgledniajacy wszystkie koszty i skonsultuj sie z doradca

finansowym.
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IV ROZDZIAL

RADZENIE SOBIE £ DODATKOW YMI KOSZTAMI

Ukryte koszty kredytu hipotecznego

Prowizje, optaty notarialne, ubezpieczenia

1. Prowizje:
Opis: Optaty za udzielenie kredytu, ktére moga by¢ jednorazowe lub roztozone na raty.
Rodzaje prowizji:
Prowizja za udzielenie kredytu: Optata pobierana przez bank za przetworzenie wniosku i
przyznanie kredytu.
Prowizja za wczesniejsza sptate kredytu: Optata pobierana w przypadku sptaty kredytu

przed terminem.

2. Optaty notarialne:
Opis: Koszty zwigzane z ustugami notarialnymi, niezbednymi do finalizacji transakcji nieruchomosci.
Rodzaje optat notarialnych:
Optata za sporzadzenie aktu notarialnego: Optata za przygotowanie i podpisanie aktu notarialnego.
Optata za wpis do ksiegi wieczystej: Koszt zwigzany z wpisaniem nowego wiasciciela do ksiegi wie-

czystej.

3. Ubezpieczenia:
Opis: Polisy ubezpieczeniowe, ktére moga by¢ wymagane przez bank jako zabezpieczenie kredytu.
Rodzaje ubezpieczen:
Ubezpieczenie nieruchomosci: Ochrona przed zdarzeniami losowymi, takimi jak pozar, zalanie czy
kradziez.
Ubezpieczenie na zycie: Polisa, ktdra zabezpiecza sptate kredytu w przypadku smierci kredytobiorcy.
Ubezpieczenie od utraty pracy: Polisa, ktdra zabezpiecza sptate rat kredytu w przypadku utraty zro-
dta dochodow.
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Jak zminimalizowaé dodatkowe koszty

Negocjacje z bankiem i oszczednosci na kosztach

1. Negocjowanie prowizji i optat:
Jak negocjowacé: Przygotuj sie do rozmowy z bankiem, przynies oferty konkurencyjnych bankdw i
uzyj ich jako argumentu do negocjacji.
Co mozna hegocjowac: Prowizje za udzielenie kredytu, optaty administracyjne, a nawet warunki

wczesniejszej sptaty kredytu.

2. Poréwnanie ofert ubezpieczen:
Jak poréwnywaé: Skorzystaj z internetowych poréwnywarek ubezpieczen, aby znalez¢ najkorzyst-
niejsze oferty.
Co uwzglednié: Zakres ubezpieczenia, wysokos$¢ sktadek oraz warunki wyptaty odszkodowania.

3. Wyboér notariusza:
Jak wybraé: Porownaj oferty réoznych notariuszy, zwracajac uwage na wysokosc optat i zakres ustug.
Co uwzglednié: Koszt sporzadzenia aktu notarialnego, optaty za wpis do ksiegi wieczystej oraz do-
datkowe koszty administracyjne.

4. Unikanie niepotrzebnych kosztéw:
Jak unikaé: Doktadnie przeczytaj umowe kredytowa, aby zrozumiec¢ wszystkie potencjalne koszty.
Co uwzglednié: Ukryte optaty, koszty dodatkowych ustug oferowanych przez bank oraz ewentualne
kary za niespetnienie warunkéw umowy.

5. Skorzystanie z promocji i ofert specjalnych:
Jak korzystaé: Sledz oferty promocyjne bankoéw, ktére czesto oferujg kredyty hipoteczne bez prowizji
lub z obnizonymi optatami.
Co uwzglednié: Warunki promocyjne, czas trwania promocji oraz ewentualne dodatkowe wymaga-

nia.

6. Konsultacja z doradca kredytowym:
Jak skorzystaé: Doradca kredytowy moze pomoéc w negocjacjach z bankiem i w znalezieniu najko-
rzystniejszych ofert.

Co uwzglednié: Koszt ustug doradcy, jego doswiadczenie oraz dostepnos¢ réznych ofert kredyto-

wych.




V ROZDZIAL

<MIENNE STOPY PROCENTOWE

Jak dziata zmienna stopa procentowa

Co to jest zmienna stopa procentowa i jak wptywa na raty

1. Definicja zmiennej stopy procentowej:
Opis: Zmienna stopa procentowa to oprocentowanie kredytu, ktére moze sie zmieniac¢ w trakcie
trwania umowy kredytowej w zaleznosci od sytuacji na rynku finansowym.
Mechanizm dziatania: Zmienna stopa jest zazwyczaj powigzana z indeksem referencyjnym, takim
jak WIBOR (Warsaw Interbank Offered Rate) lub EURIBOR (Euro Interbank Offered Rate), plus marza

banku.

2. Wplyw na wysokos¢ rat kredytowych:
Zwiekszenie stop procentowych:
Rata kredytu rosnie, co moze prowadzi¢ do zwiekszenia miesiecznych wydatkow.
Moze wptynac na zdolnosc kredytobiorcy do terminowej sptaty kredytu.
Zmniejszenie stép procentowych:
Rata kredytu maleje, co pozwala na obnizenie miesiecznych wydatkow.
Mozliwos¢ szybszej sptaty kredytu lub zwiekszenia oszczednosci.

3. Korzysci i ryzyka zmiennej stopy procentowej:

Korzysci:

Potencjalnie nizsze oprocentowanie w poczatkowym okresie kredytowania.
Mozliwos¢ skorzystania na obnizkach stép procentowych.

Ryzyka:

Nieprzewidywalnos¢ wysokosci rat kredytowych.

Ryzyko znacznego wzrostu kosztéw kredytu w przypadku podwyzek stop procentowych.




Strategie radzenia sobie ze zmiennymi stopami

Jak zabezpieczy¢ sie przed wzrostem stép procentowych

1. Ustalenie limitu wzrostu stopy procentowej:
Opis: Negocjacja z bankiem w celu ustalenia maksymalnego poziomu wzrostu stopy procentowej.
Korzysci: Ograniczenie ryzyka znacznego wzrostu rat kredytowych.

2. Opcja zamiany na statg stope procentowa:
Opis: Mozliwos¢ przejscia z kredytu o zmiennej stopie na kredyt o statej stopie procentowe;.

Kiedy warto: Gdy prognozy wskazuja na dtugotrwaty wzrost stép procentowych.

3. Hedging finansowy:
Opis: Skorzystanie z instrumentéw finansowych, takich jak kontrakty terminowe (futures) lub opcje,
w celu zabezpieczenia sie przed wzrostem stép procentowych.
Korzysci: Redukcja ryzyka zwigzanego z podwyzkami stép procentowych.

Wady: Kosztowne rozwigzanie, wymagajace specjalistycznej wiedzy.

4. Refinansowanie kredytu:
Opis: Zaciggniecie nowego kredytu na sptate istniejacego, czesto na korzystniejszych warunkach.
Korzysci: Mozliwos¢ uzyskania lepszej oferty kredytowej, zwtaszcza w przypadku obnizenia marz
bankowych.

Wady: Koszty zwigzane z procedura refinansowania, takie jak prowizje i optaty notarialne.

5. Zwiekszenie oszczednosci:
Opis: Regularne odktadanie srodkéw finansowych jako rezerwa na wypadek wzrostu rat kredyto-
wych.
Korzysci: Bezpieczenstwo finansowe i mozliwos¢ sptaty wyzszych rat bez koniecznosci zmiany stylu

Zycia.

6. Zmniejszenie innych zobowiagzan finansowych:
Opis: Sptata innych kredytéw i pozyczek w celu zmniejszenia miesiecznych obcigzen.
Korzysci: Wieksza elastyczno$¢ finansowa i mozliwos$¢ przeznaczenia wiekszej czesci budzetu na

sptate kredytu hipotecznego.

7. Staly monitoring rynku finansowego:
Opis: Regularne sledzenie zmian na rynku finansowym i polityki monetarnej bankdéw centralnych.
Korzysci: Lepsze przygotowanie na potencjalne zmiany stép procentowych i mozliwosé szybkiej re-

akcji na zmiany rynkowe.
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Vi ROZDZIAL

WSPARCIE KREDYTOWEGO PARTNERA

Jak poznac¢ dobrego doradce kredytowego

Cechy dobrego doradcy:

1. Doswiadczenie i wiedza:
Opis: Dobry doradca kredytowy powinien posiadac szeroka wiedze na temat rynku kredytowego
oraz doswiadczenie w branzy.
Cechy:
Znajomosc réznych produktdw kredytowych i ofert bankowych.
Doswiadczenie w pracy z réoznymi typami klientéw i przypadkami kredytowymi.

2. Komunikatywnosé i transparentnosé:
Opis: Wazne jest, aby doradca umiat jasno i zrozumiale przekazywac informacje oraz byt otwarty i
uczciwy.
Cechy:
Umiegjetnosc ttumaczenia skomplikowanych termindw finansowych w sposéb zrozumiaty dla klienta.
Przejrzystos¢ w kwestiach zwigzanych z kosztami i prowizjami.

3. Dostepnosc¢ i zaangazowanie:
Opis: Dobry doradca kredytowy powinien by¢ dostepny dla klienta i zaangazowany w jego sprawe.
Cechy:
Elastycznos¢ w ustalaniu terminéw spotkan i dostepnosé na telefon lub e-mail.

Proaktywnos$¢ w rozwigzywaniu problemow i monitorowaniu procesu kredytowego.




Korzysci z posiadania Kredytowego Partnera

Jak doradca kredytowy moze pomoéc na kazdym etapie:

1. Ocena zdolnosci kredytowej:
Opis: Doradca pomoze doktadnie oceni¢ zdolnos$¢ kredytowa klienta, uwzgledniajac jego dochody,
wydatki i historie kredytowa. Doradca dzieki specjalnym narzedziom nie bedzie obnizat zdolnosci
kredytowej wysytajac zapytania do banku - co rowniez wptywa na ostateczng zdolnos¢ kredytowa.
Korzysci: Doktadna analiza finansowa, ktéra pozwala uniknac rozczarowan i lepiej przygotowac sie

do ztozenia wniosku.

2. Wybér odpowiedniego kredytu:
Opis: Doradca pomoze poréwnac rézne oferty kredytowe i wybraé najkorzystniejsza dla klienta.
Pokaze mozliwosci, podpowie jak sie przygotowac do kredytu i w jakim banku klient spetnia lub
moze spetni¢ w przysztosci wymagania bankowe.
Korzysci: Oszczedno$¢ czasu i pieniedzy dzieki znalezieniu najlepszej oferty na rynku.

Zdecydowanie wieksze prawdopodobienstwo pozytywnej decyzji kredytowe;.

3. Przygotowanie dokumentacji:
Opis: Doradca wskaze, jakie dokumenty sag potrzebne, i pomoze je zebra¢ oraz przygotowac do ztoze-
nia wniosku.

Korzysci: Zmniejszenie ryzyka bteddw i opdznien zwigzanych z brakujaca dokumentacja.

4. Negocjacje z bankiem:
Opis: Doradca moze pomadc w negocjacjach warunkéw kredytu, takich jak marza, prowizje czy okres
sptaty.

Korzysci: Lepsze warunki kredytowe i nizsze koszty kredytu dzieki skutecznym negocjacjom.

5. Wsparcie podczas procesu aplikacyjnego:
Opis: Doradca bedzie monitorowac przebieg procesu kredytowego, informujac klienta o postepach
i pomagajac w rozwigzaniu ewentualnych problemow.

Korzysci: Mniejsze stres i pewno$é, ze proces kredytowy przebiega zgodnie z planem.

6. Doradztwo po uzyskaniu kredytu:
Opis: Doradca moze dalej wspierac¢ klienta, doradzajac w kwestiach zwigzanych z zarzadzaniem
kredytem, mozliwoscig wczesniejszej sptaty czy refinansowaniem.

Korzysci: Dtugoterminowe wsparcie finansowe i mozliwo$¢ optymalizacji kosztéw kredytu.
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Vi ROZDZIAL

WYZWANIA | RYZYKA

Ryzyka zwigzane z kredytem hipotecznym

Utrata pracy, problemy zdrowotne i inne nieprzewidziane okolicznosci

1. Utrata pracy:
Opis: Bezrobocie lub zmniejszenie dochodéw moga znacznie utrudnic regularng sptate rat kredytu.
Wptyw na kredyt: Trudnosci w terminowej spfacie rat. Mozliwos¢ narastania zalegtosci i dodatko-

wych kosztow.

2. Problemy zdrowotne:
Opis: Choroba lub wypadek moga prowadzi¢ do dtugotrwatej niezdolnosci do pracy i zwiekszonych
wydatkdw medycznych.

Wpltyw na kredyt: Zmniejszenie dochoddéw. Koniecznosc przeznaczenia srodkdéw na leczenie.

3. Nieprzewidziane okolicznosci:
Opis: Sytuacje takie jak nagte wydatki, awarie sprzetu domowego, czy inne niespodziewane wydarze-
nia moga wptynac na stabilnos¢ finansowa.

Wptyw na kredyt: Niespodziewane obcigzenia budzetu domowego. Mozliwos¢ opdznien w sptacie

kredytu.




Jak przygotowac sie na nieprzewidziane sytuacje

Plany awaryjne i ubezpieczenia

1.

Tworzenie funduszu awaryjnego:
Opis: Regularne odktadanie pieniedzy na nieprzewidziane wydatki.
Korzysci: Zabezpieczenie finansowe na wypadek utraty dochodéw lub nagtych wydatkow.

Zwiekszenie stabilnosci finansowe;.

Ubezpieczenie od utraty pracy:
Opis: Polisa ubezpieczeniowa, ktdra zapewnia wsparcie finansowe w przypadku utraty zatrudnienia.
Korzysci: Zabezpieczenie finansowe na czas poszukiwania nowej pracy.

Pomoc w sptacie rat kredytu w trudnym okresie.

Ubezpieczenie na zycie i zdrowotne:

Opis: Polisy, ktére zapewniaja srodki na leczenie lub wsparcie finansowe dla rodziny w przypadku
choroby lub smierci kredytobiorcy.

Korzysci: Pokrycie kosztéw leczenia. Wsparcie finansowe dla rodziny i pomoc w sptacie kredytu w

przypadku niezdolnosci do pracy lub smierci.

Ubezpieczenie nieruchomosci:

Opis: Polisa chronigca nieruchomos$¢ przed zdarzeniami losowymi, takimi jak pozar, powddz czy kra-
dziez.

Korzysci: Ochrona wartosci nieruchomosci.

Pomoc finansowa w przypadku koniecznosci naprawy lub odbudowy nieruchomosci.

Plany awaryjne i strategia sptaty:

Opis: Opracowanie strategii na wypadek trudnosci finansowych, takich jak renegocjacja warunkéw
kredytu lub tymczasowe zawieszenie sptat.

Korzysci: Zwiekszenie elastycznosci w zarzadzaniu kredytem.

Mozliwos¢ przetrwania trudnego okresu bez utraty nieruchomosci.

Regularne przeglady finansowe:

Opis: Systematyczna ocena stanu finanséw osobistych i dostosowanie budzetu do zmieniajacych sie
warunkow.

Korzysci: Wczesne wykrywanie potencjalnych problemadw finansowych.

Lepsze przygotowanie na niespodziewane wydatki i zmiany w dochodach.

Konsultacje z doradca finansowym:

Opis: Skorzystanie z ustug profesjonalnego doradcy w celu opracowania plandw awaryjnych i strate-
gii zarzadzania ryzykiem.

Korzysci:

Ekspercka pomoc w przygotowaniu na rézne scenariusze.

Zwiekszenie pewnosci siebie i poczucia bezpieczenstwa finansowego.
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Vil ROZD<ZIAL

PLANOWANIE BUDZETU
1 ZARZADZANIE RATAMI

Tworzenie realistycznego budzetu

Jak uwzgledni¢ raty kredytu w miesiecznym budzecie

1. Analiza przychodéw i wydatkéw:
Opis: Doktadne przeanalizowanie wszystkich zrédet przychoddw oraz regularnych wydatkdow.
Kroki: Zidentyfikowanie wszystkich statych zrédet dochodu, takich jak pensje, dochody z wynajmu,
itp.;
Sporzadzenie listy wszystkich miesiecznych wydatkow, takich jak rachunki, zywnos¢, transport, roz-
rywka.

2. Kalkulacja dostepnych srodkoéw:
Opis: Obliczenie, ile sSrodkéw pozostaje po odjeciu statych wydatkdw od przychodow.
Kroki:
Dodanie wszystkich miesiecznych dochodoéw.
Odjecie wszystkich miesiecznych wydatkéw od dochoddw, aby uzyskac kwote dostepnych srodkow.

3. Uwzglednienie rat kredytu:
Opis: Wiaczenie rat kredytu hipotecznego do miesiecznego budzetu jako statego wydatku.
Kroki:
Dodanie miesiecznej raty kredytu do listy statych wydatkow.
Upewnienie sie, ze raty kredytu sa traktowane priorytetowo i ptacone na czas.

4. Planowanie oszczednosci i rezerw finansowych:
Opis: Tworzenie funduszu awaryjnego oraz planowanie oszczednosci na inne cele.
Kroki:
Ustalanie procentu dochodu, ktdry bedzie odktadany na oszczednosci i fundusz awaryjny.
Regularne odkfadanie ustalonej kwoty kazdego miesiaca.
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Strategie zarzagdzania sptata kredytu

Rady dotyczace terminowej sptaty kredytu i unikania zadtuzenia

1. Automatyczne ptatnosci:
Opis: Ustawienie automatycznych przelewdw na sptate rat kredytu.
Korzysci: Zapewnienie terminowej sptaty rat.
Unikniecie opdznien i ewentualnych kar.

2. Monitorowanie harmonogramu sptat:
Opis: Regularne sprawdzanie harmonogramu sptat kredytu, aby upewnic sie, ze ptatnosci sa realizo-
wane zgodnie z planem.
Korzysci: Lepsza kontrola nad sptatami kredytu.

Szybkie reagowanie na ewentualne problemy z ptatnosciami.

3. Przeznaczenie dodatkowych srodkéw na wczesniejszg sptate:
Opis: Wykorzystywanie dodatkowych dochoddéw, takich jak premie czy zwroty podatkowe, na sptate
kredytu.
Korzysci: Szybsza sptata kredytu.
Zmniejszenie catkowitego kosztu kredytu poprzez ograniczenie naliczanych odsetek.

4. Regularna aktualizacja budzetu:
Opis: Regularne przegladanie i aktualizowanie budzetu domowego, aby dostosowaé go do zmienia-
jacych sie warunkow finansowych.
Korzysci: Lepsza adaptacja do zmian w dochodach i wydatkach.

Zwigkszona elastycznosc¢ finansowa.

5. Konsolidacja zadtuzenia:
Opis: Rozwazenie konsolidacji innych zobowigzan finansowych w celu uproszczenia sptat.
Korzysci: Mniejsze miesieczne obcigzenie dzieki nizszym ratom.
Lepsza kontrola nad wszystkimi zobowigzaniami finansowymi.

6. Unikanie dodatkowych zadtuzen:
Opis: Unikanie zaciggania nowych kredytow lub pozyczek w trakcie sptaty kredytu hipotecznego.
Korzysci: Mniejsze ryzyko nadmiernego zadtuzenia.
Skupienie sie na terminowej sptacie istniejacego kredytu.

7. Korzystanie z porad finansowych:
Opis: W razie potrzeby konsultowanie sie z doradca finansowym w celu uzyskania pomocy w zarza-
dzaniu kredytem i budzetem.
Korzysci: Profesjonalna pomoc i doradztwo w trudnych sytuacjach finansowych.
Lepsze strategie zarzadzania dtugiem i budzetem.
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Jak przygotowac sie na nieprzewidziane sytuacje

Plany awaryjne i ubezpieczenia

Tworzenie funduszu awaryjnego:
Opis: Regularne odktadanie pieniedzy na nieprzewidziane wydatki.
Korzysci: Zabezpieczenie finansowe na wypadek utraty dochoddéw lub nagtych wydatkow.

Zwigkszenie stabilnosci finansowe;.

Ubezpieczenie od utraty pracy:

Opis: Polisa ubezpieczeniowa, ktéra zapewnia wsparcie finansowe w przypadku utraty zatrudnienia.
Korzysci:Zabezpieczenie finansowe na czas poszukiwania nowej pracy.

Pomoc w sptacie rat kredytu w trudnym okresie.

Ubezpieczenie na zycie i zdrowotne:

Opis: Polisy, ktére zapewniaja srodki na leczenie lub wsparcie finansowe dla rodziny w przypadku
choroby lub smierci kredytobiorcy.

Korzysci: Pokrycie kosztow leczenia.

Wsparcie finansowe dla rodziny i pomoc w sptacie kredytu w przypadku niezdolnosci do pracy lub

Smierci.

Ubezpieczenie nieruchomosci:

Opis: Polisa chronigca nieruchomos$¢ przed zdarzeniami losowymi, takimi jak pozar, powddz czy kra-
dziez.

Korzysci: Ochrona wartosci nieruchomoséci.

Pomoc finansowa w przypadku koniecznosci naprawy lub odbudowy nieruchomosci.

Plany awaryjne i strategia sptaty:

Opis: Opracowanie strategii na wypadek trudnosci finansowych, takich jak renegocjacja warunkéw
kredytu lub tymczasowe zawieszenie sptat.

Korzysci: Zwiekszenie elastycznosci w zarzadzaniu kredytem.

Mozliwos¢ przetrwania trudnego okresu bez utraty nieruchomosci.

Regularne przeglady finansowe:

Opis: Systematyczna ocena stanu finanséw osobistych i dostosowanie budzetu do zmieniajacych sie
warunkow.

Korzysci: Wczesne wykrywanie potencjalnych probleméw finansowych.

Lepsze przygotowanie na niespodziewane wydatki i zmiany w dochodach.

Konsultacje z doradca finansowym:

Opis: Skorzystanie z ustug profesjonalnego doradcy w celu opracowania plandw awaryjnych i strate-
gii zarzadzania ryzykiem.

Korzysci: Ekspercka pomoc w przygotowaniu na rézne scenariusze.

Zwiekszenie pewnosci siebie i poczucia bezpieczenstwa finansowego.
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PODSUMOWANIE

NAJWAZNIEJSZE WSKAZOWKI | PORADY

1. Starannie przygotuj sie do procesu:
Zbadaj swoja zdolnos¢ kredytowsq i zgromadz wszystkie niezbedne dokumenty.
Zrozum rézne rodzaje kredytéw hipotecznych i wybierz ten, ktéry najlepiej odpowiada Twoim potrze-

bom.

2. Poréwnaj oferty kredytowe:
Doktadnie przeanalizuj oferty réznych bankdw, zwracajac uwage na oprocentowanie, prowizje i inne
koszty.

Skorzystaj z narzedzi i zasobdw online do poréwnania kredytéw hipotecznych.

3. Zwracaj uwage na dodatkowe koszty:
Uwazaj na ukryte koszty kredytu hipotecznego, takie jak optaty notarialne i ubezpieczenia.

Negocjuj warunki z bankiem, aby zminimalizowa¢ dodatkowe wydatki.

4. Przygotuj sie na zmiany stép procentowych:
Zrozum, jak dziataja zmienne stopy procentowe i jakie strategie mozesz zastosowac, aby sie przed

nimi zabezpieczy¢.

5. Skorzystaj z wsparcia doradcy kredytowego:
Znajdz dobrego doradce kredytowego, ktéry pomoze Ci na kazdym etapie procesu uzyskiwania kre-

dytu hipotecznego.

Skorzystaj z ich wiedzy i doswiadczenia, aby uniknac btedow i zoptymalizowac warunki kredytu.




Kluczowe punkty do zapamietania

Przygotowanie i wiedza to klucz do sukcesu w uzyskaniu kredytu hipotecznego.

Zrozumienie swojej zdolnosci kredytowej i odpowiednie dokumenty s3 fundamen-
tem procesu aplikacyjnego

Wyboér odpowiedniego kredytu hipotecznego wymaga doktadnej analizy ofert i
zrozumienia réznych opcji dostepnych na rynku.

Dodatkowe koszty kredytu hipotecznego moga znaczaco wptynaé na Twoje finan-
se, dlatego wazne jest, aby by¢ ich sSwiadomym i stara¢ sie je minimalizowac.

Ryzyka zwigzane ze zmiennymi stopami procentowymi i nieprzewidzianymi oko-
licznosciami mozna ograniczyé poprzez odpowiednie przygotowanie i strategie
zarzadzania ryzykiem.

Profesjonalne wsparcie doradcy kredytowego moze znaczgco utatwic proces
uzyskiwania kredytu hipotecznego i zwiekszy¢ szanse na uzyskanie korzystnych
warunkow.




Dalsze kroki

1. Przeanalizuj swoja sytuacje finansowa:

Skorzystaj z kalkulatoréw zdolnosci kredytowej i narzedzi online, aby lepiej zrozumiec swoja sytuacje.

2. Skontaktuj sie z doradca kredytowym:

Znajdz rekomendowanego doradce kredytowego, ktory pomoze Ci przejsc przez caty proces.

3. Przygotuj i zorganizuj dokumenty:
Uzyj dostarczonej listy kontrolnej, aby upewnic sie, ze masz wszystkie niezbedne dokumenty przed

ztozeniem wniosku kredytowego.

4. Sledz aktualne trendy rynkowe:

Zapisz sie na newslettery finansowe i sledz blogi ekspertdow, aby by¢ na biezaco z najnowszymi infor-

macjami o rynku kredytowym.




SLOWNICZEK TERMINOW KREDYTOW YCH

Amortyzacja: Proces stopniowego sptacania kapitatu i odsetek kredytu hipotecznego w ustalonych ra-
tach przez okreslony okres czasu.

Bik (Biuro Informacji Kredytowej): Instytucja, ktdra gromadzi, przechowuje i udostepnia informacje o

historii kredytowej klientéw bankéw i innych instytucji finansowych.

Cap: Limit, ktéry ogranicza maksymalny poziom oprocentowania w przypadku kredytdw o zmiennej
stopie procentowe].

Cel kredytowy: Specyficzny cel, na ktéry zostajg przeznaczone srodki z kredytu hipotecznego, np. zakup

nieruchomosci, budowa domu, remont.

Credit Score (Wynik kredytowy): Ocena kredytowa osoby ubiegajacej sie o kredyt, oparta na analizie jej
historii kredytowej, wptywajaca na decyzje banku o przyznaniu kredytu.

DTI (Debt-to-Income Ratio): Wskaznik okreslajacy stosunek miesiecznych zobowigzan kredytowych do
miesiecznego dochodu kredytobiorcy, uzywany do oceny zdolnosci kredytowe].

Elastyczny kredyt hipoteczny: Kredyt, ktdry pozwala na zmiany w harmonogramie sptat, takie jak

zwiekszenie lub zmniejszenie wysokosci rat czy okresowe zawieszenie sptat.

Hipoteka: Prawo ustanowione na nieruchomosci, stanowigce zabezpieczenie sptaty kredytu hipoteczne-

go.

Indeksacja: Mechanizm stosowany w kredytach walutowych, polegajacy na przeliczaniu wartosci kredy-
tuirat w oparciu o kurs waluty obcej.

Kapitat kredytu: Kwota pozyczona przez kredytobiorce od banku, ktéra musi sptacic, zwykle powiekszo-
na o odsetki.

Karencja: Okres, w ktérym kredytobiorca nie musi sptacac czesci kapitatowej kredytu, a jedynie odsetki.

LTV (Loan-to-Value Ratio): Wskaznik okreslajacy stosunek kwoty kredytu do wartosci zabezpieczenia,

czyli nieruchomosci. Wyrazany w procentach.

Marza kredytowa: Stata czes¢ oprocentowania kredytu, ustalana przez bank i dodawana do stawki refe-
rencyjnej, np. WIBOR, LIBOR, EURIBOR.

Okres kredytowania: Czas, na jaki zostat udzielony kredyt hipoteczny, zwykle wyrazany w latach.

Oprocentowanie zmienne: Oprocentowanie kredytu, ktére moze sie zmieniac w trakcie trwania umowy
kredytowej, zwykle w zaleznosci od zmian stép procentowych na rynku.
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Oprocentowanie state: Oprocentowanie kredytu, ktére pozostaje niezmienne przez caty okres kredyto-

wania lub przez okreslony w umowie czas.

Prowizja: Jednorazowa optata pobierana przez bank za udzielenie kredytu, wyrazona jako procent od

kwoty kredytu.

Rata annuitetowa: Stata rata kredytu, w ktdrej sktad wchodza zmienne proporcje kapitatu i odsetek — na
poczatku sptacane sg gtéwnie odsetki, a potem coraz wieksza czesc kapitatu.

Rata malejaca: Rata kredytu, ktéra zmniejsza sie w czasie, poniewaz odsetki naliczane sg od malejacego

kapitatu kredytu.

Scoring kredytowy: Metoda oceny ryzyka kredytowego klienta, bazujaca na statystycznej analizie jego
danych finansowych i historii kredytowe;.

Stopa procentowa: \Wskaznik okreslajacy koszt pozyczonego kapitatu, wyrazony jako procent od kwoty
kredytu, ptacony przez kredytobiorce za korzystanie z pozyczonych srodkow.

WIBOR (Warsaw Interbank Offered Rate): Referencyjna wysokos¢ oprocentowania pozyczek na pol-
skim rynku miedzybankowym, uzywana jako baza do ustalania oprocentowania kredytéw hipotecznych
w PLN.

KONTAKT DO DORADCY KREDYTOWEGO

POMOC W KREDYTACH HIPOTECZNYCH

Y| DREAM HOME

BEZPLATNA POMOC W UZYSKANIU
KREDYTU HIPOTECZNEGO

Zadzwon i umow sie na rozmowe z doradca

N 732 237 233
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